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DEVOIR D’EGEE

1))

2)

3)
4)
5)

ECONOMIE GENERALE

Définissez :

a- L’atomicité ;

b- L’homogénéité ;

c- Le marché de monopole ;

d- Le prix.

Les données suivantes représentent les quantités offertes et les quantités demandées a différente niveaux
de prix.

Prix du Kg en FCFA | Quantités demandées (en Kg) | Quantités offertes (en Kg)

1 500 100 500
1 200 200 400
900 300 300
600 400 200
300 500 100

T.A.F. : a) Sur quel type de marché avons-nous ces informations ?
b) déterminer le prix d’équilibre :

e A Taide du tableau.

e A l’aide d’un graphique.
Enumérez les hypothéses de la CPP.
Dites comment varie la demande d’un bien :
Remplacez les termes suivants dans le texte : concurrentiel ; négociation ; influencer ; prix de vente
rencontre ; conditionner.

Unmarchéestle lieude................oooiiiinn. entre une offre et une demande. Cette rencontre détermine
une quantité échangéeetun ................coociiiiiiiinn, . Les lois de I’offre et de la demande ne peuvent
vraiment fonctionner que sur un marché parfaitement....................coooiiiiiii . Un tel marché se
caractérise par le fait qu’aucun agent particulier ne peut..............ccooovveiiiiiiininnn.... la fixation des prix.

1))

2)
3)
4)
S)
6)

ECONOMIE D’ENTREPRISE

Définissez :

a- Lavente;

b- Les formes de vente ;

c- L’entreprise ;

d- Le conditionnement.

Précisez les ¢éléments composants les ventes suivants les modalités de réglement.
Enoncez la régle des 3 C dans le processus de négociation.

Expliquez les différents documents de I’exécution de la commande.

Comment se fait I’étape de la prospection de vente ?

Quelles sont les différentes étapes de la vente ?

Bonne chance !!/




